Nije lako, ali znam kako

KLJUCNI POJMOVI
uvjerljivost, javni nastup, verbalno izlaganje
INFORMACIJE O AKTIVNOSTI

Razina sloZenosti primjene IKT

Al - Pocetnik
Korelacije i interdisciplinarnost

HJ, ali i svi ostali predmeti, Sat razrednika, sve Skolske aktivnosti (radionice), medupredmetne teme


https://www.e-skole.hr/wp-content/uploads/2020/04/CARNET_digitalne_kompetencije_2020.pdf

(Uciti kako uciti, Osobni i socijalni razvoj)

Dogovor o pravilima rada: aktivno slusanje tudeg izlaganja.

Aktivnosti: usmeno izlaganje, viezba-samostalna priprema ucenika, razgovor, diskusija, grupni rad.

Opis aktivnosti

1. Grupna rasprava s ucenicima o tome Sto prodavaé/trgovac treba znati i imati te kakav treba biti da bi
prodao proizvod (5 min).

Odgovori se zapisuj na plocu ili flip —chart, a ucenike se potice na razmisljanje pitanjem: “Sjecate li se
nekog prodavaca koji vam je ponudio da kupite nesto zbog ¢ega ste mu i danas zahvalni?“ili “Sjecate li
se nekog prodavaca koji vam je ponudio da kupite nesto zbog ¢ega ste i danas ljuti na sebe jer ste
pristali?“ Moguci odgovori u€enika su: uvjerljiv, zanimljiv, dosadan, uporan, smijeSan, duhovit, ljubazan,

pristojan, zgodan, lijep, moderan, da odmah zna $to mi treba...

2. Podjela papirica s nazivima ,apsurdnih“ proizvoda na nacin da svaki ucenik izabere jedan presavijeni
papir na kojem je naziv nekog proizvoda. (1 min)
3. Ucéenicima se kaZe da je to proizvod za koji trebaju samostalno osmisliti reklamu, kampanju, kako ée ga
na najbolji moguci nacin predstaviti i prodati Sto ve¢em broju ljudi. (5 min)

Primjeri proizvoda napisanih na papiri¢ima.
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4. Predstavljanje osmisljene reklame izabranog proizvoda (cca 20 min ukupno - minutu do minutu i pol

po svakom uceniku).

5. Evaluacija: Ucenici stavljaju kvacicu pored tvrdnje koja se odnosi na tebe.

Drago mi je Sto sam mogao govoriti dok me drugi pazljivo slusaju.




Osjecao sam se ugodno u ulozi prodavaca.

Naucio sam kako biti uvjerljiv i prodati nekome i ono sto se Cini nemoguce prodati.

Pazljivo sam slusao druge kako bih Sto vise naucio od njih.

Rado bih jos jednom sve ponovio.

Ishodi za ucenika: Ucenik ¢e moci

izlagati pred grupom, lakse se nositi s tremom

koristiti prezentacijske vjestine za iznoSenje svojih stavova
,»uéi u ulogu”

dijeliti i objasnjavati svoje stavove

uvazavati tude stavove

osjecati se ugodno u ulozi prodavaca odredenog proizvoda
osvijestiti Sto su karakteristike uvjerljivosti u javnom nastup

SN S

Postupci potpore

Za ucenike s potesko¢ama osigurati produljeno vrijeme za pojedinu aktivnost i eventualno pomagaca u
nastavi ili podrsku ucitelja.

Za ucenike koji zele znati vise

Ucenike koji Zele znati viSe moZze se uputiti na izradu digitalnog plakata u obliku reklame.

Dodatna literatura, sadrzaji i poveznice

Koristeni su radni materijali Debatne igre koji su prilagodeni radu u redovnom razredu.





https://edutorij.e-skole.hr/share/page/scenariji-poucavanja?schoolType=Osnovne%20%C5%A1kole&schoolClass=5.%20razred

